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1. Presentació
1.1. Definició del negoci
 

Activitat
  

Oportunitat de negoci
  

1.2. Descripció de l’equip promotor
 

Formació i experiència
  

  

2. Màrqueting
 

2.1. Servei
 

Descripció del servei
  

  

Necessitats
  

  

Aspectes diferencials
  

  

Nous serveis
  

  

2.2. Mercat
 

Àmbit geogràfic
  

Públic objectiu
  

  

Clientela i consumidor
  

  

Situació del mercat
  

  

2.3. Competència
 

Descripció de la competència
  

  

Comparació amb la competència
  

  

2.4. Preu
 

Variables per a la fixació del preu
  

  

Determinació del preu
  

  

2.5. Distribució
 

Canals de distribució
  

  

2.6. Promoció
 

Instruments de comunicació
  

  

2.7. Previsions de vendes
 

Previsions de vendes anuals
  

  

Planificació de vendes
  

Sistema d’avaluació de resultats
  

3. Producció i qualitat
 

3.1. Prestació del servei
 

Procés de prestació del servei
  

  

Tecnologies necessàries
  

  

Gestió d’estocs
  

  

Costos
  

Planificació
  

3.2. Qualitat
 

Control de qualitat

Normativa
  

  

3.3. Equip i infraestructura
 

Equip i infraestructura necessaris
  

  

3.4. Seguretat a la feina i medi ambient
 

Normativa de prevenció de riscos
  

  

Altres mesures
  

  

Normativa ambiental
  

  

Productes contaminants
  

4. Organització i gestió
 

4.1. Organització
 

Equip
  

  

Organització de la feina
  

  

4.2. Gestió de personal
 

Procés de selecció
  

  

Formació
  

  

Retribució de l’equip promotor
  

  

Sous
  

  

5. Juridicofiscal
 

5.1. Determinació de la forma jurídica
 

Determinació de la forma jurídica
  

  

Passos per a la tramitació de la forma jurídica i l’alta de l’empresa
  

  

Cost
  

  

5.2. Aspectes laborals de l’equip promotor
 

Seguretat Social de l’equip promotor
  

  

5.3. Aspectes laborals i Seguretat Social dels treballadors
 

Modalitats contractuals
  

  

5.4. Obligacions fiscals
 

Impostos
  

  

5.5. Permisos, llicències i documentació oficial
 

Permisos i llicències
  

  

Documentació oficial
  

  

5.6. Cobertura de responsabilitats
 

Assegurances
  

  

5.7. Patents, marques i altres tipus de registres
 

Protecció legal
  

  

Registre de domini
  

  

6. Econòmic financera
 

6.1. Sistema de cobraments i pagaments
 

Sistema de cobraments
  

  

Sistema de pagaments
  

  

6.2. Resum de les dades econòmiques més rellevants
 

Inversió
La inversió inicial és de finançada en: 
per recursos propis.
per recursos externs.
  

El pla financer mostra totes les previsions a 3 anys. Les previsions d’ingressos per als 3 primers anys seran de:
  

el primer any.
el segon any.
el tercer any.
  

i les previsions de beneficis/pèrdues seran de 
  

el primer any.
el segon any.
el tercer any.
  

El punt d’equilibri, considerant que la retribució de l’emprenedora és una despesa fixa s’assoliria amb ...
  

Es calcula que la recuperació de la inversió es produirà en anys.
  

  

7. Valoració
 

7.1. Anàlisi de punts forts i febles
 

Punts forts
  

  

Punts febles
  

  

Oportunitats
  

  

Amenaces
  

  

Estratègia de desenvolupament del projecte
  

  

7.2. Annexes
 

Llista d’annexes
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